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Bac Professionnel - Technicien Conseil-Vente Univers Jardinerie

PSle d'Enseignement Public du Vegetal,

du Paysage et de 'Environnement de la Drome

Cette formation permet d'acquérir les compétences du commerce et de la vente.

OBJECTIFS

SE FORMER A LA GESTION COURANTE D’UN
RAYON

o Participer a l'approvisionnement,
e Gérer les stocks,

« Etiqueter les produits,

e Contréler la démarque,

e Mesurer la rentabilité d’un rayon.

SE FORMER AU CONSEIL ET A LA VENTE
o Adapter son attitude aux métiers de la vente,
e Accueillir et conseiller le client en libre-service assiste,
¢ Expertise conseil en produits jardin,
e Conduire une vente,
e Développer les ventes,
e Assurer le suivi du client.

SE FORMER A L’ANIMATION DU POINT
DE VENTE

e Développer
d’un linéaire,

o Conduire une implantation ou une réimplantation d’un
rayon

e Entretenir et valoriser des végétaux sur un lieu de
vente,

e Proposer des actions pour enrichir 'expérience client,
o Conduire une animation commerciale.

lattractivité et la performance

Le technicien conseil-vente exerce son activité dans des
commerces spécialisés. Il participe a l'approvisionnement,
Uentretien et a l'animation de l'espace de vente. Il s'assure
de l'attractivité du point de vente et a en charge le maintien
dans un état marchand des végétaux exposés. Il accueille
le client, s'informe sur ses besoins et apporte une réponse
adéquate.

module d'Adaptation
Professionnel

stage collectif santé et
développement durable

semaines de stage
en milieu professionnel

LES ATOUTS DE LA FORMATION

+ Module d’Adaptation
digitalisation de U'entreprise.
+ Travaux pratiques renforcés :
commerciale ».

+ Pluridisciplinarité avec mises en situations
professionnelles sous difféerentes formes.

+ EIE* : en 1¢ere « projet collectif », en Terminale
« projet professionnel ».

QUELQUES CHIFFRES...
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*Enseignement a Ulnitiative de l'Etablissement

Professionnel

« animation




UNE PEDAGOGIE DE PROJETS

« Participation a des manifestations (la foire du
Dauphing, jardins en féte...).

« Réalisation de ventes événementielles (Noél, Saint
Valentin, Printemps ...).

e Développement des soft-skills.

« Visites d’entreprises de la filiere.

« Présence dans un magasin de producteurs.

En classe de 2" : 4 3 6 semaines.

En classe de 1° et Terminale:

14 semaines (8 semaines en jardinerie, 4 semaines en
fleuristerie, grossiste en plantes, etc. et 2 semaines
dans un commerce au choix de l'éleve).

CONDITIONS D’ ADMISSION

En 2" pro Conseil Vente (CV): Sortir d'une classe
de 3°™avec un avis favorable du conseil de classe et
passer par la procédure AFFELNET.

Pour rentrer en 1°° pro Technicien Conseil-
Vente Univers Jardinerie (TCVU)):

Sortir d'une classe de 2" professionnelle ou
générale ou d’'un CAP. L’admission est déclarée

par l'établissement apres étude du dossier en
commission.
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Et aprés ©
LES METIERS

Vendeur-Conseil, Vendeur-conseil en jardinerie,
vendeur de végétaux, vendeur en matériel de
jardinage, vendeur pépiniériste, fleuriste, etc.

) -
POURSUITES D ETUDES

BTSa Technico-commercial, BTS MCO (Management
Commercial Opérationnel), BTS NDRC (Négociation
et Digitalisation de la Relation Client), Licence pro
technico-commercial.
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